
 

 

お客様に信頼されるための営業マンとしての心構えを再

認識し、信頼関係を築くために必要な雑談や傾聴力、提

案スキルを習得します。 

日時 2024 年 4 月 16 日(火) 09:30～12:30 

会場 メディアシップ 6F ナレッジルーム B 

講師 新潟信用金庫 営業推進課 

 

初心者にもわかりやすく、すぐ役に立つ事業計画の作成

方法を学び、実行管理のためのＰＤＣＡの回し方を身に

つけます。 

日時 2024 年 4 月 16 日(火) 13:30～16:30 

会場 メディアシップ 6F ナレッジルーム B 

講師 新潟信用金庫 コンサルティング推進課 

 

中間管理者として必要なマネジメント力やコミュニケー

ション能力を身につけ、リーダーシップを発揮し質の高

いチームを作り上げるためのスキルを学習します。 

日時 2024 年 4 月 19 日(金) 09:30～12:30 

会場 メディアシップ 6F ナレッジルーム A 

講師 新潟信用金庫 営業推進課 

貸借対照表・損益計算書・キャッシュフロー計算書のし

くみと関連性を理解し、キャッシュフロー重視の経営管

理手法を実習を中心に学びます。 

日時 2024 年 4 月 19 日(金) 13:30～16:30 

会場 メディアシップ 6F ナレッジルーム A 

講師 新潟信用金庫 コンサルティング推進課 

■裏面に必要事項をご記入いただき、受講料お一人 8,800円(税込)を添えて、最寄りの新潟信用金庫本支店までお申込みください。 

■当日は電卓・筆記用具をご持参ください。会場は講義開始 30 分前よりご入場いただけます。なお、駐車場のご用意はありません。 



 

 

 

 

 

 

■対象者 

 ・管理職登用後間もなく、メンバーとのコミ 

  ュニケーションに不安を感じている方 

 ・部下との信頼関係を築く力や業務のマネジ 

  メント力を向上させたい管理職社員 

 

【カリキュラム】 

   職場環境の良化とは 

   部下を動かすためのコミュニケーション 

   傾聴スキル、実践的なほめ方・叱り方 

   組織目標達成のためのマネジメント 

   職場のメンタルヘルス 

 

 

 

 

■対象者 

 ・財務三表と日々の業務とのつながりを学び 

  行動変容に役立てたい方 

 ・キャッシュフロー計算書を使って会社の実 

態を的確に把握したいと考えられている方 

 

【カリキュラム】 

   損益計算書（ＰＬ）とは 

   貸借対照表（ＢＳ）とは 

   キャッシュフロー計算書（ＣＦ）とは 

   財務三表・業務とのつながりをしる 

   財務三表からチャンスとリスクを読み取る 

 

 

 

 

■対象者 

 ・営業職初級の若手～中堅社員 

 ・顧客との関係構築、自身の提案力に課題認 

  識や向上心をお持ちの方 

 ・営業を指導される立場のリーダー社員 

 

【カリキュラム】 

お客様との関係づくり 

ニーズを引き出し課題を顕在化させる 

ロジカルシンキングを身につける 

データを収集し分析する 

受注率を高めるプレゼンテーション 

アフターフォローで固定客を増やす 

 

 

 

 

■対象者 

 ・分かりやすく説得力のある事業計画の作成 

  方法を学びたい方 

 ・補助金申請や資金調達のために新たに事業 

計画書の作成を求められている方 

 

【カリキュラム】 

   経営理念を明確化する 

経営環境を分析し現状をしる 

   経営戦略を策定する 

   数値目標に展開する 

   行動計画を描きタスクに落とし込む 

   ＰＤＣＡを回し進捗を管理する 

 

 

※カリキュラムは一部変更させていただく場合があります。 

4/16 

09:30～ 

4/16 

13:30～ 

4/19 

13:30～ 

4/19 

09:30～ 

 



 
新潟しんきんビジネスセミナー申込書 

 

会社名または商号  

 会社名または商号 

（フリガナ） 
 

 業種・主力製商品  

 住 所 
〒 

 

 申込担当者様の 

氏名、所属部署・役職 

（氏名） （所属部署・役職） 

  

 申込担当者様の 

電話番号・メールアドレス 

（電話番号） 

 

（メールアドレス） 

 

 開催日・講座名 
          月        日 

超初級！ 

 受講者様の 

氏名・年齢 

所属部署・役職 

（氏名） （所属部署・役職） 

（  ）  

（氏名） （所属部署・役職） 

（  ）  

（氏名） （所属部署・役職） 

（  ）  

 新潟信用金庫の取引店 
☐お取引あり 

☐お取引なし 
支店 

 

 

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・事務局使用欄・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・ 

 

           支店 

 

 

 

 

 

受講料を添えて最寄りの新潟信用金庫本支店までお申込みください。 

新潟信用金庫営業統括部（FAX025-222-3130）でもお申込みを受け付けます。 

※FAX でお申込みの場合、受講料は 2024 年 3 月末までに最寄りの新潟信用金庫本支店にてお納めください。 

【個人情報のお取扱いについて】 

ご記入いただきました個人情報につきましては、本セミナーに関するご案内・ご連絡及び業務運営に限り利用させていただき、

ご本人の同意なく、他の目的への流用や第三者への提供はいたしません。 

店長印   受講料収納 

    

 

 

コンサルティング推進課 

   

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

【会場アクセスマップ】 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

    ※駐車場のご用意はありません。お車でお越しの際はお近くの駐車場 

     をご利用ください（駐車料金は自己負担となります）。 

 

 

 

 

 

 

〒951-8666 新潟市中央区西堀通五番町 855 番地 1 

新潟信用金庫本店 営業統括部コンサルティング推進課 

TEL 025-222-7183 FAX 025-222-3130 

（担当：今泉、山之内、関本） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

事務局 


